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Mercado Processos industrializados aumentam produtividade na obra

Tecnologia muda rotinas

na construcao de imoveis

Jacilio Saraiva
Para o Valor, de Sao Paulo

Esquega as antigas pas de pe-
dreiro. Hoje, as obras contam
com equipamentos que aumen-
tam a produtividade, como lixa-
deiras elétricas, pernas mecani-
cas que ajudam na pintura de te-
tos e pistolas de tinta que substi-
tuem os pincéis e rolos. Algumas
Inovacoes sao criadas de acordo
com a necessidade dos canteiros
e ha avancos na construcio de
moradias pré-fabricadas. Um
parque tecnologico voltado para
pesquisas de novos produtos pa-
ra o setor, com investimentos de
RS 25 milhoes, deve ser construi-
do neste ano, no Distrito Federal.

"0 mercado ja oferece sondas
automatizadas para a investigacao
de terrenos, maquinas de multi-
plas aplicacoes, com funcoes de
empilhadeira, pa carregadeira e
guincho; além de britadores de re-
siduos e guindastes com maior ca-
pacidade”, diz Wilson Shoji lyoma-
sa, professor do curso de engenha-
ria civil da Universidade Anhembi
Morumbi A aceleracio de obras
relacionadas com a Copa e com re-
sidéncias de interesse social, além
de novas redes de infraestrutura,
linhas metroviarias e rodovias, de-
ve movimentar a indistria de
equipamentos para a construcao
civil, durante 2012, avalia. A maior
parte dos produtos que usa tecno-
logia de ponta é importada.

Uma das novidades nos cantei-
ros sao pernas mecanicas, feitas de
aluminio, que substituem os an-
daimes para servigos de revesti-
mentos e pinturas de forros. Al-
guns modelos, que lembram per-
nas de pau mais modernas, alcan-
cam até trés metros de altura. Um
sistema de molas ajuda a amorte-
cer os movimentos do trabalhador
no solo. "O mercado brasileiro vai
experimentar avan¢os em tecnolo-
gias embarcadas, no uso de novos
malteriais para aumentar a capaci-
dade de construcio e em equipa-
mentos para reciclagem de mate-
riais, por conta de questoes de sus-
tentabilidade”, diz lyomasa.

Sediada em Camborit (SC), a
Via Trade se especializou na im-
portacio de maquinas, ferramen-
tas e equipamentos para o selor.
Mais de 85% dos clientes sao pe-
quenas e médias construtoras. O
negocio comecou em 2005, com
trés funciondrios e hoje emprega
80 colaboradores, com um fatura-
mento de mais de R$ 6 milhdes.
"Vendemos mais de 30 tipos de
produtos”, explica a diretora Ro-
berta Quentel de Mello. Os equipa-
mentos mais procurados sao cor-
tadoras de paredes que chegam a
cortar um metro de tijolo em me-
nos de 20 segundos, minigruas pa-
ra a elevacao de cargas de até 500
quilos e escoras metilicas que
substituem a madeira.

Em 2012, a empresa pretende
adicionar pelo menos cinco no-

vas linhas no catalogo, como ma-
quinas de elevacao de carga e de
equipes de trabalho. Até dezem-
bro, vai investir R$ 1 milhdao em
estrutura operacional, melhorias
no setor de logistica, pesquisa de
novas tecnologias e na participa-
¢ao de feiras de equipamentos.
“Esse valor representa mais do
que o dobro do montante aplica-
doem 20117", diz Roberta.

Pernas mecanicas,
feitas de aluminio,
substituemos
andaimes para servicos
e pinturas de forros

Na SH, empresa [luminense que
vende e aluga formas, andaimes e
escoramentos, as principais novi-
dades em 2012 sao formas de alu-
minio para paredes de concreto e
mesas deslizantes para escora-
mento de lajes. No ano passado,
para incrementar as vendas, inves-
it na segmentacao de entregas
por tipo de cliente e ramo de cons-
trucdo. “Criamos um site para
compartilhar ideias entre clientes,
fornecedores ¢ universidades da
area da construcao”, conta o dire-
tor de negdcios Marcelo Milech.

A SH também ficou conhecida
no mercado por criar o Lumi-
form, uma forma para concretfa-
gem rapida de casas e aparta-
mentos, em ciclos de dois dias de

construcao, De acordo com a em-
presa, as formas substituem os
blocos de alvenaria e eliminam
as etapas de chapisco e reboco,
cortando custos e prazos, com
até 85% de ganho de produtivi-
dade. “A residéncia fica liberada
paraacabamento ja com as tubu-
lagoes e a montagem [unciona
como um 'lego’, encaixando as
partes de acordo com o projeto.”

“A tendéncia no setor € a maior
industrializacao dos processos
produtivos na construcao civil,
com novas tecnologias ligadas a
preservacio do ambiente”, diz
Paulo Simao, presidente da Cama-
ra Brasileira da Indstria da Cons-
trucao (CBIC). A entidade mantém
um programa e inovacao tecno-
l6gica (PIT) para estudar e definir
diretrizes para o desenvolvimento
e difusao de novas invencoes.

Na area de casas pré-fabrica-
das, a paranaense Terra Brasil
também desenvolveu um con-
junto de vigas e painéis de con-
creto armado para paredes, vol-
tado para moradias de portes va-
riados. O sistema promete redu-
zir a necessidade de mao de obra
e nao usa formas de madeira.

"0 segmento de construcio
em moldes industriais ainda é
pouco explorado e precisa dese-
nhar melhor custos e processos
para ganhar mercado”, avalia
Sérgio Guimaraes Pereira Jr., di-
retor da Vallor Urbano, empresa
especlalizada em urbanizagao.
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Fernando Piva, que esta ha mais de vinte anos no mercado de decoracao e faz até 25 projetos ao més: "0s clientes estao mais atentos e informados”

Escritorios de arquitetura lucram
com espaco reduzido de projetos

De Sao Paulo

Pequenos e médios escritorios
de arquitetura apostam no au-
mento do poder aquisitivo da
populacio e no melhor aprovei-
tamento dos espacos nas resi-
déncias, cada vez menores, para
garantir o crescimento dos nego-
cios neste ano. Projetos de inte-
resse ptblico também animam o
setor — onze empresas assinam
conjuntos habitacionais na zona
sul de Sao Paulo (SP). Em algu-
mas companhias de design e ar-
quitetura, o numero de contra-
tos em 2011 cresceu 30%, em re-
lacdo ao ano anterior.

Para a arquiteta Anamaria Re-
zende Galeotti, coordenadora do
curso de design de interiores da
Universidade Anhembi Morumbi,
o setor deve continuar aquecido
em 2012 gracas a uma maior
quantidade de reformas em edifi-
cacoes, voltadas para os grandes
eventos esportivos que acontecem
no Brasil a partir de 2014. "Ha ain-
da incentivos dados pelo governo,
para a populacao de baixa renda, e
o fim da cobranca do [Pl na cesta
hasica do material de construcio.”

Entre os pequenos escritorios,

Anamaria aponta chances de ne-
gocios em projetos residenciais ur-
banos, casas de praia e de campo.
Segundo a especialista, um projeto
de arquitetura completo, que in-
clui desde a avaliacao do perfil do
cliente, desenvolvimento de estu-
dos de cor e mobiliario, até orca-
mentos, compras, acompanha-
mento da execucio e entrega do
material, pode custar de RS 150 a
R$ 300 porm?.

Instalado no centro de Sao Ber-
nardo do Campo (SP), o escritorio
daarquiteta Teresa Simoes, com 12
funcionarios, registrou aumento
de 35% a 40% nas demandas, nos
tltimos dois anos. “Tivemos um
boom imobiliario, somado ao au-
mento do poder economico dos
clientes." Para ela, o perfil dos con-
sumidores também mudou. “Ha
dez anos, a maioria dos clientes
procurava os arquitetos por conta
de ambientes de maior porte. Ho-
je, quem tem um apartamento de
70 m? também deseja fazer um
projeto.” Os trabalhos mais econo-
micos executados pelo escritorio
de Teresa foram para apartamen-
tosde 100m?a 150 m?.

No ano passado, a arquiteta re-
solveu investir no proprio escri-

torio, que passou de um espago
de 68 m”* para um andar inteiro,
de 160 m“ . Também comprou
equipamentos e contratou pro-
fissionais. “Em 2012, vamos con-
tinuar investindo em pessoal.”

No escritério do decorador
Fernando Piva, ha mais de vinte
anos no mercado, sao feitos até
25 projetos ao mes. “Os clientes
estdo mais atentos e informados”,
avalia. “Sabem o que querem e
(ém, muitas vezes, uma ideia ja
pronta para o projeto. Os dese-
nhos ficaram mais enxutos.” Em
2012, com o aumento dos nego-
cios, 0 empresirio pretende ex-
pandir a area de trabalho do es-
critorio, com novas salas de reu-
nioes para atender os clientes.
“Estamos trabalhando mais com
construtoras e novos empreendi-
mentos imobiliarios”, conta,

No Mattos Design & Interiores,
da designer Luana Mattos, o mer-
cado para projetos residenciais
aumentou 40%, a partir de 2010.
“Antes, os clientes eram mais co-
merciais”, diz Luana, que tem trés
funcionarios e também desenha
mobilidrio e estandes para feiras.
Em 2011, o ntimero total de pro-

Jjetos cresceu 30%, em relacdo ao

ano anterior, “O setor esta mais
pulverizado nas classes A, B e C.
Antes, atendiamos basicamente
as faixas Ae B", afirma.

Além do aumento do poder de
compra da populacao, Luana
acredita que os projetos siao pu-
xados pela necessidade de um
melhor aproveitamento dos es-
pagos, por conta de ambientes
cada vez menores. O projeto de
um quarto de casal, de até dez
m?, custa a partirde R$ 2,5 mil

Para conseguir mais contratos, a
designer faz divulgacao nas redes
sociais. “Os maiores desafios dos
escritérios de decoracio sdo arcar
com os custos fixos e buscar sem-
pre novos clientes”, diz Luana, Nes-
te ano, a empresaria planeja inves-
tir R$ 60 mil, principalmente em
participacoes de eventos do setor e
mostras de decoracao.

Em marco, acontecem em 5ao
Paulo (SP), o Forum Internacio-
nal de Arquitetura e Construcio
e a Expo Revestir, com solugoes
de acabamentos. Sao esperados
230 expositores, um piiblico de
40 mil visitantes de 60 paises e
um volume de negocios acima de
US$ 170 milhoes, segundo os o1-
ganizadores.(JS)

Simoes, da Doutor Faz Tudo: "Sempre € preciso consertar alguma coisa”

Obras estimulam
novas franquias

De Sao Paulo

As franquias podem ser um
bom investimento para interes-
sados em atuar na area de cons-
trucao civil. Ha contratos para
novos franqueados a partir de
R$ 20 mil. Segundo Marcus Rizzo,
socio da consultoria Rizzo Fran-
chise, especializada na estrutura-
¢cdo de redes, a previsio para
2012 é que o numero de fran-
queadores do setor cresca das
atuais 25 para 29 marcas.

*O niimero de lojas deve au-
mentar 23,5% no ano, com mais
de 200 novas unidades”, alirma
Rizzo. Redes como Casa do Cons-
trutor, Dicico, Doutor Faz Tudo e
Super Marido pretendem abrir
240 ponlos até dezembro.

O faturamento anual do setor,
que gera 6,3 mil empregos dire-
tos, € de RS 1,3 bilhdo. Mais de
20% das redes instaladas ou a
maioria das lojas estdo no Estado
de Sao Paulo. Essas franquias ret-
nem negocios de venda de equi-
pamentos, ferramentas, madei-
ras, portas e ferragens, manuten-
¢do e reparos, além de material
de construcdo, pisos e revesti-
mentos, Servi¢os, constru¢ao e
instalacao. Lojas de tintas, vidros
e acabamentos também fazem
parte desse mercado.

“Sempre gostei de manuten-
cdo predial e nas pesquisas que
fiz para abrir um novo negécio,
percebi a necessidade de mais
profissionais no setor’, conta
Joaquim de Figueiredo Simoes,
proprietario de uma loja Doutor
Faz Tudo. “Residéncias, condomi-
nios e empresas sempre preci-
sam consertar alguma coisa.”

A unidade, aberta no [inal de
2011, tem trés funcionarios e a
estimativa € faturar RS 40 mil por
més em 2012. “Investi R$ 25 mil
para abrir a empresa.” Antes de
assinar o contrato, Simoes che-
coua aceitacao da marca no mer-
cado. "Visitei o [ranqueador e
conversei com outros franquea-
dos”, lembra.

De acordo com Marco Impera-
dor, socio-diretor do grupo Zaiom,
que administra a rede Doutor Faz
Tudo, o franqueamento da marca,
criada em Campinas (SP), come-
cou em 2009. Hoje, sao 149 unida-
des em todos os Estados. Em 2011,
foram abertas 42 lojas e a previsao
€ ter mais 80 novas unidades até o
final de 2012. O investimento para
novos franqueados vai de R$ 20
mil a R$ 35 mil.

"0 aumento significativo de
pessoas na classe C impulsionou
o mercado”, avalia. “As faixas A e
B, acostumadas a sempre ter um
prestador de servicos informal,
passaram a disputar profissio-
nais com mais consumidores. Is-
so abriu o segmento para servi-
¢os com garantia e nota fiscal.”

Para Altino Cristofoletti Jr., dire-
tor da rede Casa do Construtor, de
equipamentos para a construcao
civil, o sucesso do empreendimen-
to pode estar ligado ao bom rela-
cionamento que o franqueado te-
nha na cidade onde pretende abrir
a loja. O [ranqueamento da marca
comecou em 1998, em Americana
(SP). A rede conta com cem unida-
des franqueadas e dez lojas pro-
prias em 20 Estados. "Abrimos 30
pontos em 2011 e a meta de ex-
pansao para 2012 é ter 50 novas lo-
jas”, afirma Cristofoletti.

Para abrir uma Casa do Cons-
trutor € necessario um aporte a
partir de R% 500 mil. A maior
parte do investimento € destina-
da a compra de equipamentos.
O prazo de retorno vai de 24 a
30 meses. Com duas lojas Casa
do Construtor em Jundiai e Itati-
ba (SP), o franqueado Danilo
D'Angelo, atua no setor desde
2006. Comegou a ter retorno fi-
nanceiro seis meses depois do
inicio da operagao.

No ano passado, faturou cerca
de RS 2 milhoes e a previsao para
2012 é apurar RS 500 mil a mais.
“Fiquei inseguro por nao ter ex-
periéncia em administrar uma
empresa, mas a estrutura de
apoio da rede me encorajou.”

Na rede Dicico, de varejo de
material para construcao, o fran-
queamento comecou Nno ano
passado, quando foram abertas
duas lojas. Segundo o diretor
Claudio Fortuna, o plano é ter
dez lojas franqueadas em 2012,
“Nosso sistema € de conversao de
empresas’, explica. "Queremos
varejistas de construcao ja exis-
tentes, com clientela e ponto [or-
mados”, explica.

De acordo com Eugénio Prado,
diretor comercial da marca Su-
per Marido, de manutencao pre-
dial, a ideia é ter 100 novas uni-
dades em 2012. A empresa, nas-
cida em Sao Carlos (SP), existe ha
cinco anos e iniciou o franquea-
mento no ano passado. “]a abri-
mos 17 unidades em Minas Ge-
rais, Sao Paulo, Pard e Parana,
além de Sergipe, Santa Catarina e
no Distrito Federal.” (JS)
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